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各行各业都在积极与AI结合
并得到了很好的盈利

时代在不断地发展
红利也在不断地变化

人力 计算机 AI

目前与AI结合就是当下的时代红利之一

什么是AI智能体获客系统？

AI智能体获客系统
通过AI算法每日自行在系统中寻找客源
并匹配合适的铺子

区别于
传统的通过一个平台以人工的方式找寻客
源进行租铺、转铺交易

AI爆发 抖音火热 机会多多

AI爆发式发展
2024年-2025年AI突

然迅猛发展

我们的想法
AI智能体获客系统

平安保险

道通科技

中科创达

低效 繁琐

高效 智能

顺应时代



5G 快节奏 去中心化

抖音以其独特的优势并顺应时下的社会
背景使其成为了当下最火热的短视频平
台

庞大的潜在客户

时下抖音成为了国民级APP
为各行各业都带来了
一个输出自身产品价值的平台

抖音IP

通过经营抖音IP
推广品牌知名度
抓住庞大用户流量中的潜在客源

矩阵

AI爆发 抖音火热 机会多多

抖音IP矩阵

寻找潜在客源

扩大品牌知名

提升租转效率

+ = 一种顺应时代的
高效转铺、租铺模式



AI爆发 抖音火热 机会多多

要求加盟者必须经营抖音IP
宣传福源找铺

利用抖音IP

仅4个月
裂变出106个加盟商

迅速裂变

在结合抖音IP矩阵的基础上
我们更结合了AI智能体获客系统

我们的优势

我们的抖音IP矩阵刚刚起步
他们已经开启了相关工作

目前的不足

以福源找铺为例

吸取福源找铺的经验
迅速开展抖音IP的

经营工作

结合我们的优势
AI智能体获客系统
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项目定位 项目优势 初期成本

-  紧 跟 时 代 发 展 -

-  吸 引 潜 在 客 源 -

-  为 项 目 稳 定 性 保 驾 护 航 -

-  进 一 步 扩 大 盈 利 规 模 -



项目定位 项目优势 初期成本

精准
匹配自研 AI

智能体
日均
100+

全自动
获客

技术护城河流 极致加盟策略
前20家 高质量培训 免费

加盟费 分四个月 返还

极致的加盟策略将快速裂变出足够的加盟商追上同行
并利用抖音宣传AI智能体优势扩大知名程度提高盈利

成熟 技术

01

成熟的模式 先进的技术

成熟的盈利模式
已在长沙完美运行

年净利润率18.5%
营收650万，利润120万

02

人力

AI
智能体

低效

利索
+



项目定位 项目优势 初期成本

初期成本

共计73万 7万 24万 24万 18万
悲观场景财务预测

第一年净利润37万
包括初期成本

乐观情景财务预测
第一年净利润387万
包括初期成本

累计净利润共
1155万

累计净利润共        
2305万 

项目 支出/收入

初期成本 73万

推荐提成支出 50万

加盟费收入 210万

年费收入 0

共计 87万

悲观场景第一年财务预测表

怎么来的？



CATALOGUE

项目背景

项目收益

项目介绍

合作共赢



核心参数 算例分析 未来预测

核心参数与取值

这是用于分析盈利的基础
是在参考了其他平台的数据
并进行分析后得到的结果

合伙人 加盟费 年费

提成阶梯 运营

利润计算公式

纯利润=（加盟费收入+年费收入）
-（推荐提成支出+总运营成本）

利润均按照以下公式计算
公式中参数取值见右图



核心参数 算例分析 未来预测

悲观场景财务预测
第一年净利润37万

包括初期成本

纯利润=（加盟费收入+年费收入）
-（推荐提成支出+总运营成本）

乐观情景财务预测
第一年净利润387万
包括初期成本

1.总加盟费计算 ​​（100家）：
第1-50家：50家 × 2万元/家 = 100万元
第51-100家：50家 × 3万元/家 = 150万元
​​小计：100 + 150 = 250万元 ​​
​​前20家返还 ​​： ​​40万元 ​​
​​首年加盟费收入 ​​ = 250- 40= ​​210万元

2.推荐提成支出 ​​：100家 × 50%推荐率 × 1
万元/家 = ​​50万元 ​​

​​3. 年费收入 ​​
首年无年费 → ​​0万元 ​​

​​4. 总运营成本 ​​
​​73万元 ​​（固定）

1.总加盟费计算 ​​（100家）：
第1-50家：50家 × 2万元/家 = 100万元
第51-100家：50家 × 3万元/家 = 150万元
第101-150家：50家×4万元/家=200万元
第151-200家：50家×5万元/家=250万元
​​小计：100 + 150 +200+250= 700万元 ​​
​​前20家返还 ​​： ​​40万元 ​​
​​首年加盟费收入 ​​ = 700-40= ​​660万元

2.推荐提成支出：200家 × 50%推荐率 × 1
万元/家 = ​​100万元 ​​

​​3. 年费收入 ​​
首年无年费 → ​​0万元 ​​

​​4. 总运营成本 ​​
​​73万元 ​​（固定）

悲观第一年纯利润=（210+0）-
（73+50）=87万

乐观第一年纯利润=（660+0）-
（100+73）=487万



核心参数 算例分析 未来预测

悲观场景财务预测
五年的预测结果

累计净利润1155万

纯利润=（加盟费收入+年费收入）
-（推荐提成支出+总运营成本）



核心参数 算例分析 未来预测

纯利润=（加盟费收入+年费收入）
-（推荐提成支出+总运营成本）

乐观场景财务预测
五年的预测结果

累计净利润2305万



悲观情景
净利润预测

乐观情景
净利润预测

加盟商分布
情况

加盟商数量
至少超过

AI智能体获
客系统成熟

抖音IP
经营情况

核心参数 算例分析 未来预测



核心参数 算例分析 未来预测

精细化融资与发展路线
一.Pre-A轮 (现在 - 未来12个月) - 数据化与系统化 ​



核心参数 算例分析 未来预测

精细化融资与发展路线
一.Pre-A轮 (现在 - 未来12个月) - 数据化与系统化 ​



核心参数 算例分析 未来预测

精细化融资与发展路线
二.A轮 (第4-5年) - 区域扩张与数据产品化 ​​



核心参数 算例分析 未来预测

精细化融资与发展路线
二.A轮 (第4-5年) - 区域扩张与数据产品化 ​



核心参数 算例分析 未来预测

精细化融资与发展路线
三.B轮 (第5-6年) - 平台化与生态构建 ​​​



核心参数 算例分析 未来预测

精细化融资与发展路线
三.B轮 (第5-6年) - 平台化与生态构建 ​​



核心参数 算例分析 未来预测

精细化融资与发展路线
四.Pre-IPO & 上市 (第7年及以后) ​​​​
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我方的计划 您方的工作

10人 30人 30人 30人



我方的工作 您方的工作

为便于培训工作
需要您方提供
加盟商培训标准
SOP手册1.0

为使得品牌推向全国
需要您方
升级相关软件

为便于宣传品牌影响力
需要您方
提供相关资料

为便于宣传品牌影响力
建议您方
出版一本董事长个人书籍



感 谢 您 的 聆 听
汇报人： 时间：2025.09.22


